
Technischer Vertriebsprojektmanager (m/w/d) Chemische Industrie

Unser Kunde ist ein international aufgestelltes Technologieunternehmen aus der Elektronik- und Halbleiterbranche mit

Standort im Großraum Nürnberg. Das Unternehmen entwickelt und vertreibt hochspezialisierte Produkte und Lösungen

für anspruchsvolle industrielle Anwendungen und ist weltweit in über 40 Ländern aktiv. Sie erwartet ein modernes

Arbeitsumfeld, ein internationales Team und abwechslungsreiche Aufgaben an der Schnittstelle zwischen Vertrieb,

Technik und Projektmanagement.

Ihre Aufgaben:

Technische Beratung und Betreuung nationaler und internationaler Kunden im Bereich Spezialprodukte und

Systemlösungen

Projektmanagement von der Anfrage bis zum Serienanlauf – Koordination aller beteiligten internen und

externen Schnittstellen (Fertigung, Entwicklung, Einkauf, Logistik)

Angebotserstellung und Kalkulation in enger Abstimmung mit dem Vertrieb und der Technik

Pflege und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen sowie Akquisition von Neuprojekten

Markt- und Wettbewerbsbeobachtung zur Identifikation neuer Geschäftspotenziale

Erstellung von Berichten, Präsentationen und Statusupdates für interne und externe Stakeholder

Abstimmung mit internationalen Werken und Lieferanten

zur Sicherstellung von Lieferterminen und Qualitätsstandards

Schnittstellenfunktion zwischen Kunde, Projektteam und Management

Ihre Qualifikation:

Abgeschlossenes technisches oder kaufmännisches Studium (z. B. Wirtschaftsingenieurwesen,

Betriebswirtschaft, Elektrotechnik) oder vergleichbare Ausbildung mit relevanter Berufserfahrung

Mehrjährige Erfahrung im technischen Vertrieb, Projektmanagement oder Produktmanagement – idealerweise

in der Elektronik-, Halbleiter- oder Automatisierungsbranche

Ausgeprägte Kommunikations- und Verhandlungsstärke – Sie überzeugen auf allen Ebenen

Sicherer Umgang mit SAP oder vergleichbaren ERP-Systemen

Sehr gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift – für die tägliche Arbeit im internationalen Umfeld

unerlässlich

Strukturierte, lösungsorientierte und selbstständige Arbeitsweise

Erfahrung mit agilen Arbeitsmethoden (z. B. Scrum, Kanban) von Vorteil

Teamfähigkeit und interkulturelle Kompetenz – Sie arbeiten gerne mit internationalen Teams zusammen

Bereitschaft zu gelegentlichen Dienstreisen

Technischer Vertriebsprojektmanager (m/w/d)

Chemische Industrie

Ort: 90537 Feucht

bis zu 28,92 EUR brutto

JOB-ID: 902394

Kategorie: Zeitarbeit



Ihr Vorteil:

Attraktive Vergütung nach Tarifvertrag der Zeitarbeit (GVP) – wettbewerbsfähiger Stundenlohn

Langfristiger Einsatz

Persönliche Betreuung durch Ihr Team bei I.K. Hofmann GmbH

Abwechslungsreiche Tätigkeit in einem internationalen, innovativen Umfeld

Modern ausgestatteter Arbeitsplatz in einem wachsenden Technologieunternehmen

Gute Verkehrsanbindung und Erreichbarkeit im Großraum Nürnberg/Feucht

Ihr Kontakt zu Hofmann:

Zögern Sie nicht und bewerben Sie sich noch heute. Gerne  unter folgender Adresse: jobs-

Nuernberg2@hofmann.info

Wir freuen uns, bald von Ihnen zu hören!

Wir wertschätzen Vielfalt und begrüßen daher alle Bewerbungen - unabhängig von Geschlecht, Nationalität,

ethnischer und sozialer Herkunft, Religion/Weltanschauung, Behinderung, Alter sowie sexueller Orientierung und

Identität.

Wir sind gerne für Sie da:

Gerne beantworten wir Ihre Fragen telefonisch oder per E-Mail.

Hofmann Personal Nuernberg2

+49 911 216 555-0

jobs-Nuernberg2@hofmann.info

Färberstraße

90402 Nürnberg

tel:+49911216
mailto:jobs-Nuernberg2@hofmann.info

