Vertriebsleiter (m/w/d) H@FMXﬁ%

© oOrt: 92507 Nabburg
bis zu 80.000,00 EUR brutto
Il JOB-ID: 902085

2] Kategorie: Personalvermittlung

Vertriebsleiter (m/w/d)

Sie denken Vertrieb strategisch, handeln unternehmerisch und bewegen sich sicher im internationalen Automotive-
Umfeld?

Dann Ubernehmen Sie bei uns eine Schlisselrolle:

Als Vertriebsleiter (m/w/d) gestalten Sie aktiv die Zukunft unseres Kunden im Automotive-Geschaft und treiben
nachhaltiges Wachstum voran.

Sie verbinden Marktverstandnis mit Fihrungskompetenz und entwickeln gemeinsam mit lhrem Team innovative
Losungen fir anspruchsvolle Kunden weltweit.

lhre Aufgaben:

e Gesamtsteuerung aller Vertriebsaktivitaten im Automotive-Bereich auf nationaler und internationaler Ebene
e Entwicklung und Umsetzung langfristiger Vertriebsstrategien zur Steigerung von Umsatz und Profitabilitat
e Fachliche und disziplinarische Leitung sowie Weiterentwicklung des Vertriebsteams

e Pflege und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen sowie gezielte Akquise neuer Geschaftspartner

e Strategische Betreuung und Entwicklung von Schlusselkunden

e \Verantwortung fur Angebotskalkulationen und marktgerechte Preisgestaltung

e Analyse und Bewertung von Kostenstrukturen fur Projekte, Werkzeuge und Serienprodukte

e Sicherstellung wirtschaftlich optimaler Angebote bei gleichzeitig wettbewerbsfahigen Preisen

e Enge Zusammenarbeit mit angrenzenden Bereichen wie Entwicklung, Einkauf und Produktion

e Koordination und Steuerung komplexer Projekte Giber mehrere Standorte und Lander hinweg

e \Verhandlung von Vertragen und Preisvereinbarungen mit internationalen Kunden

e Kontinuierlicher Austausch mit Projektmanagement, Qualitat und Fertigung

e Beobachtung von Markt- und Technologietrends sowie Ableitung von Handlungspotenzialen

e |dentifikation neuer Geschaftsfelder, z. B. in den Bereichen Elektromobilitdt oder nachhaltige Werkstoffe
e Reprasentation des Unternehmens bei Kundenbesuchen, Fachmessen und Audits



lhre Qualifikation:

e Erfolgreich abgeschlossenes Studium im Bereich Wirtschaft, Technik oder eine vergleichbare Qualifikation

e Mehrjahrige Berufserfahrung im Vertrieb innerhalb der Automotive-Zulieferindustrie, idealerweise im
Kunststoffumfeld

e Praxis in der Zusammenarbeit mit OEMs und Tier-1-Zulieferern

e Nachweisbare Fuhrungserfahrung im Vertrieb

e Fundiertes Know-how in Kalkulation und Preisgestaltung im industriellen Kontext

e Technisches Verstandnis fur Produktionsprozesse, insbesondere im Bereich Kunststoffverarbeitung und
Werkzeugtechnik

e Kenntnisse relevanter Qualitats- und Branchenstandards von Vorteil

e Ausgepragte Kommunikationsfahigkeit sowie Verhandlungsgeschick auf internationaler Ebene

e Strategische Denkweise kombiniert mit pragmatischer Umsetzungsstarke

e Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift

e Hohe Bereitschaft zu internationalen Dienstreisen

lhr Vorteil:

e Eine verantwortungsvolle Fiihrungsposition mit groBem Gestaltungsspielraum
Ein dynamisches, international ausgerichtetes Arbeitsumfeld

Kurze Entscheidungswege und eine offene Unternehmenskultur
Attraktive Vergitung sowie individuelle Entwicklungsmoglichkeiten

lhr Kontakt zu Hofmann:

Zogern Sie nicht und bewerben Sie sich noch heute. Gerne beantworten wir lhre Fragen telefonisch unter der
0941-409240 bzw. per E-Mail unter folgender Adresse: jobs-regensburg2@hofmann.info

Wir freuen uns, bald von Ihnen zu héren!

Wir wertschatzen Vielfalt und begriBen daher alle Bewerbungen - unabhangig von Geschlecht, Nationalitat,
ethnischer und sozialer Herkunft, Religion/Weltanschauung, Behinderung, Alter sowie sexueller Orientierung und
|dentitat.

Wir sind gerne fiir Sie da:

Gerne beantworten wir |lhre Fragen telefonisch oder per E-Mail.

Yvonne Pfeiffer
+49 941 40924-0

jobs-Regensburg2@hofmann.info
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